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INFORMACION PERSONAL

Desde 1990 mi maxima ha sido siempre la mejora continua y aportar valor en todo lo que
me involucro. Los proyectos tecnoldgicos en que he participado estan en explotacién en
los diferentes clientes. He trabajado siempre con pocos recursos, logrando maxima

CONTACTO eficiencia.
He transformado y optimizado procesos de trabajo ineficientes, creado nuevas lineas de
. 639 169 932 negocio y de servicio desde cero, incrementando los beneficios, consolidando grandes
cuentas en competencia con grandes empresas, y mejorando la penetraciéon en nuevos

. mercados
carlosvdc@antzie.eu

Me he adaptado a nuevos sectores, he dirigido equipos de mas de 30 personas, he

L trabajado con la Administracidn y conseguido proyectos de hasta 4M<€ en programas
FORMACION como AVANZA y actualmente soy el autor de la Plataforma uP de e-learning: contenidos
—— e en video, administracién VPS bajo Ubuntu, Moodle y Mautic como soporte al marketing.

2023 ASPASIA: Analitica Web Versatilidad, autonomia, iniciativa, orden, anéalisis, consecucién de objetivos y entrega

en plazo forman parte de mi visién de un trabajo profesional
2021 IFCTO509: Adm. Serv. Internet

2020 PROSPERA: Curso de Big Data

COMPETENCIAS
2008-2009 INFORPRESS:
Especialista en habilidades de comunicacién para Gestion de proyectos Direccion de equipos
directivos PYME Metodologias Agile Desarrollo de negocio
2003-2004 CENTRO ESPANOL DE LOGISTICA-CEL: Optimizacién de procesos Gestion de clientes/proveedores
Master Senior en gestion Logistica Control de presupuestos Digitalizaciéon de empresas

Formacion Innovacién tecnolégica

1991 CETICAM:
Masterde Analista de Sistemasdelainformacion.
proyecto ORACLE (CALIFICACION DE excelente)

EXPERIENCIA LABORAL

1982-90 UNED DE MADRID:
Ciencias fisicas. Especialidad AUTOMATICA 2019 -Actualidad | Plataforma uP

Creador de plataforma de elearning para alumnos de ESO https://up.peants.eu

HERRAMIENTAS 2013-2019 | Profesor ESO, Bachillerato
Desarrollo contenidos Master Universitario en Direccidn de Centros Sanitarios
MS OFFICE (IMF), Asignatura: Curso Complementario de Formacién: Bases conceptuales de
estadistica aplicada a la salud.
MSPROJECT
2010 -2013 | Producciones y Ediciones ANTS
METRICA/GDPM Direccién de  proyectos AVANZA  [TURISMAP(2011), NATUREPLUS(2012),

SLROUTE(2012)]

Produccién y distribucién de productos audiovisuales, animacién, documentales...

INBOUND MARKETING: MAUTIC (OPENSOURCE)

CLOUD Creaciondered nacional de proveedores editoriales, marketingy direccién comercial

ADMINISTRACION DE SISTEMAS PLESK: 2007-2010 | Utilidades Enred S.L

WIS UEUNTY) 20056 LS, 220143 LS Offshoring. Responsable de administracién, comercial y produccién. Creacidn

de la red de clientes en el sector de gestorias y despachos de aboga- dos y del

GBI IESE departamento laboral y contable desde Buenos Aires. Definiciéon de las
FILEZILLA soluciones tecnoldgicas de soporte en los clientes.
G 2005-2007 | Quota solutions S.L
Responsable del Desarrollode producto, Implantaciény Soporte. Se desarrollé
EACTURAPLUS un ERP multicapa con base deJava con un nuevo modelo de negocio basado en
SaasS

ADOBE PHOTOSHOP

ADOBE INDESIGN



mailto:carlosvdc@antzie.eu
https://up.peants.eu/

IDIOMAS

Inglés B2

Francés B1

PUNTOS FUERTES
GESTION SUBVENCIONES
CAPACIDAD ANALISIS
RESOLUCION PROBLEMAS
TRABAJO BAJO PRESION
ORGANIZACION
METODOLOGIAS DE TRABAJO
RELACION CLIENTES
ACCION COMERCIAL

VERSATILIDAD

OTROS

CARNET DE CONDUCIR

DISPONIBILIDAD PARA VIAJAR

CERTIFICADO DE APTITUD PEDAGOGICA (CAP)

2002 -2005 | CEPAL

En un afio paso a dirigir la justificacion de todos los planes formativos de la empresa,
coordinando entre 50 y 70 personas, y las alegaciones legales posteriores a los
fallos de la Fundacion Tripartita para la Formacién en el Empleo.

Direccidn de clientes que usan la plataforma e-learning de la empresa (plataforma
previa UNIR)

1999-2002 | INTESYS

Creacién de un producto de Control de Presencia multicanal (Wap-Web-PDA-
MsqlServer). Es el primer proyecto conjunto aceptado por Telefénica Moéviles,
transversal a la iniciativa MOVILFORUM.

Presentaciéon de productos en ferias y seminarios relacionados con esta tecnologia.

Consecucion de un proyecto troncal para nuestro principal cliente del sector Banca, de
1M<€, y ampliacién de cartera de clientes.

1998-1999 | PriceWaterhouseCoopers

Implantacién de Navision Financials cumpliendo los plazos previstos, integrando la
casuistica de produccién del grupo Iberpapel con los médulos estandar. El
Controller del cliente mandd una felicitacion formal al socio de la divisidn por la
calidad y adecuacidén del producto final a sus necesidades, destacando la labor del
equipo de trabajo y la profesionalidad y diligencia de la direccién del proyecto que
llevé a buen término.

1994 -1998 | COOPERS&LYBRAND

Gestion de proyectos de software sobre plataformas grandes (ORACLE, SYBASE),
herramientas OO y sistemas distribuidos, dirigiendo equipos de hasta 30 personas y
atendiendo a cientos de usuarios. Metodologias de desarrollo METRICA 2 y de gestidn
de proyectos GDPM (Goal Direct Project Management).

Direccidén Técnica de un Centro de Proceso de Datos del Registro Mercantil de Madrid
coordinando 40 personas.

Auditoria Informatica: revision, diagndstico y estudio de integracién de varios sistemas
de informacién del sector Distribucién/Consumo

1992 -1994 | NEKKAR, COMPANIA DE SISTEMAS S.A.

Como analista - jefe de proyecto desarrollamos la primera aplicacién mixta que
integraba los sistemas financieros de FG Valores con residentes en sistemas AS-
400 con BBDD relacional Sybase y entorno cliente PowerBuilder

Desarrollo de aplicaciones para el grupo Santillana en entorno cliente-servidor
(PowerBuilder-Sybase)

1990 -1992 | INFOGEST S.L

Compafiia creada en calidad de socio para el desarrollo de una aplicacién para el
SENPA en Clipper Summer 87
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